
 

 

Area Manager Sales (m/v) 

 Wereldwijd zelfstandig verkopen van projecten (tuinbouwcomputers, padregistratiesystemen 

enz.) aan kwekers en investeerders, hierbij verantwoordelijk voor specifieke landen  

 Dealers en partners in binnen- en buitenland ondersteunen bij genereren van omzet 

 Contacten onderhouden, presentaties geven, deelnemen aan beurzen en handelsmissies 

 Salesplannen en actieplannen opstellen  

 Klantwensen inventariseren t.b.v. het ontwikkelen van nieuwe producten 

Functie 

Een uitdagende baan met een flinke verantwoordelijkheid en veel ruimte voor eigen inbreng. Ons 

hoogstaande productenpakket geeft je een grote kans op succes. Verder een plezierig werkklimaat 

binnen een stabiele onderneming waar veel kennis en expertise op het gebied van automatisering en 

export aanwezig is. Je gaat werken in een enthousiast team. Natuurlijk kun je bij ons rekenen op een 

goed salaris en uitstekende arbeidsvoorwaarden, waaronder: auto -, GSM - en laptop van de zaak, 

winstdelingsregeling, bedrijfssportregeling en uitgebreide opleidings- en doorgroeimogelijkheden. 

Een sollicitatiebrief met curriculum vitae kun je richten aan: 

Hoogendoorn Growth Management 

t.a.v. Ankie Smits 

Postbus 108, 3130 AC Vlaardingen 

Of per e-mail: personeelszaken@hoogendoorn.nl. 

Voor meer informatie kun je contact opnemen met  

Martin Helmich: (010) 460 80 80 

Kijk ook op: www.hoogendoorn.nl 

 

 HBO werk-en denkniveau in een commerciële en agrarische richting 

 5 jaar werkervaring in een salesfunctie, bij voorkeur in de (inter)nationale glastuinbouw 

 Commercieel, daadkrachtig, oplossings– en resultaatgericht, reislustig 

 Goede beheersing van Nederlands en Engels. Spaans en Frans zijn een pré. 

Profiel 

Aanbod 

Solliciteren? 

Hoogendoorn Growth Management is  

fabrikant van geavanceerde procescompu-

ters en managementinformatiesystemen 

voor de glastuinbouw. Hoogendoorn telt 

120 medewerkers en is gevestigd in  

Vlaardingen. Het productpakket omvat  

computers voor klimaat-, water– en 

energiebeheer die toonaangevend zijn in de 

branche. Ook levert Hoogendoorn hard– 

en software voor management-

informatiesystemen 

en plantsensoren.  

Hoogendoorn heeft  

ambitieuze plannen  

haar activiteiten uit  

te breiden. Dit alles  

maakt het  

tot een van de  

leukste bedrijven om  

voor te werken, niet  

voor niets ook in 2011  

“Top Employer”. 


